Horst Vogt: Zubehorspezialist mit umfassendem Service

Mit Zuverlassigkeit punkten

er klassische Grofhandel
Dﬁberzeugt seit Langem mit

Zuverldssigkeit, Kunden-
orientierung und ausgesuchter
Vielfalt. Dem entspricht auch die
Horst Vogt GmbH im niederséch-
sischen Oyten. Der Zubehorspe-
zialist bringt mit 55 Mitarbeitern
im Innen- und AuB3endienst sowie
als einziger GroB3handel mit acht
eigenen LKWs das umfangreiche
Angebot aus iiber 650 Verkaufs-
handbuch-Seiten zu seinen Kun-
den — und das Tag-genau. Als
Elica-Premium-Vertriebspartner
verfiigt das Unternehmen zudem
iiber ein exklusives Dunstabzugs-
hauben-Programm mit tiber 70
Modellen, die Kiichenplanern Lust
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Gropes Bild: Vogt ist Elica-Premi-
um-Vertriebspartner. Rechts: Die
Verkaufsmodule werden durch das
Vogt-Tischlerteam bestiickt und
aufgebaut. Rechts unten: Die eige-
ne LKW-Flotte sorgt fiir Tag-ge-
nauen Lieferservice.

auf Funktionalitit und Design ma-
chen.

Eigene Ressourcen nutzen: Die
kontinuierlichen Investitionen in
die Zukunft und die gelebte
menschliche Unternehmensphilo-
sophie zeigen sich intern wie ex-
tern. So loben die Kunden unter
anderem Zuverlédssigkeit und das
kundenorientierte Auftreten der
Vogt-Auslieferungsfahrer.  Dies

motiviert das Unternehmen, so
weiterzumachen — immer die
klassischen Tugenden des
GroBhandels im Blick. Feste
Ansprechpartner im Innen-
und AuBlendienst fungieren als
Tandem-Team zum Kunden,
die personliche und kompeten-
te Beratung sowie die sorgflti-
ge Bearbeitung stehen im Vor-
dergrund. Die jlingste Erweite-
rung der Warenannahme und
des Lagers ermdglichen einen
optimalen Warenfluss nebst Be-
vorratung. Beides erhoht Lie-
ferfahigkeit und -geschwindig-
keit. Komplette Lieferungen
sind Standard. Selbst unter-
schiedliche Kommissionen ei-
nes Fachhandelspartners errei-
chen durch den ganz in-
. dividuell organisierten

Fuhrpark Tag-genau
in einer Anlieferung
den Empfanger.
Dies spart or-
ganisatorisch

sowie in der Warenannahme auch
beim Kunden Kosten und Zeit.

Das personell verstérkte Tisch-
ler-Montageteam sorgt bundes-
weit flir Aufbau und Bestiickung
der zur ,Focus Kiiche & Bad
2007 vorgestellten Verkaufsmo-
dule. Diese Kompetenzcenter las-
sen sich von zwei Modulen bis
hin zum Shopsystem variabel pla-
nen. Vorkonfektioniert und mit
Werbebanner beschriftet, bieten
sie optimale Zielgruppenanspra-
che und damit planbaren Mehr-
umsatz.

Ergidnzend  verspricht der
schnelle Klick auf die neu gestal-
teten Website strukturierte und
ausfiihrliche Informationen zur
Zubehor-Vielfalt, den Verkaufs-
handbiichern und Ansprechpart-
nern. Der einfache Download ein-
zelner Katalogseiten unterstiitzt
zusitzlich.

Mehr Infos:
www.vogtwelt.de




