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Von der Individualisierung durch Produkt -
vielfalt, über die Unterstützung der plane-
rischen Freiheiten bis hin zu Komplett -

kommissionen, die die Abwicklung für den Fachhändler
erleichtern. Der Zubehörgroßhändler VOGT hat das Ohr
am Markt und unterstützt gezielt die Fachhandelspartner,
die nach wie vor ihre persönliche wie planerische Note
und die eigene designorientierte Handschrift auf jeder
einzelnen Küche hinterlassen möchten. Der so erzielte
Zusatzumsatz beim Handel ist zudem zugleich Zusatz -
nutzen für den Verbraucher. 

Mit dem Messekonzept auf der area30 „Konzentriert auf
das Wesent liche“ traf VOGT genau den Nerv der Zeit. Die
Resonanz auf die Schwerpunkte bei den LED-Leuchten,
Armaturen und dem sensationellen Kollektionswechsel

bei den Dunstabzugshauben gab dem Großhandels -
spezialisten Recht. So nutzten viele Kunden die attrakti-
ven Platzie rungs angebote während der Messe. Das
Orderverhalten stieg sogar gegenüber dem Vorjahr. Klasse
und Auswahl stehen im Fokus, die persönliche Beratung
durch den kompetenten Außendienst und die Vor-Ort-
Schulungen der Fachhandelsmitarbeiter in unterschiedli-
chen Pro dukt gruppen kommen gut an. 

Viele VOGT-Kunden nutzen zudem bereits die nachweis-
liche  Prozesskostenreduzierung, die sich durch Komplett -
kommissionierung ergibt. Der administrative Aufwand
reduziert sich beim Händler und gleichzeitig werden
dadurch Zusatzkosten durch die Lieferung von Komplett -
kommissionen mit mehreren Produktsparten eingespart.
Denn VOGT liefert dabei „Alles aus einer Hand“. �

Erfolgreich mit den Stärken des Fachgroßhandels und Unikate statt Masse
– mit der Produktvielfalt von VOGT wird jede Küche, egal welcher
Preisklasse, einzigartig!

Persönlich, kompetent und individuell
Vogt: 

Individualisierung des Fachhändlers
durch die VOGT-Produktvielfalt

VOGT-Fachkompetenz kommt gut an, z.B. die
LED-Leuchtenauswahl

Zwei Nachheftsätze mit geballter Ladung
VOGT-Zubehör


